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VKS SACHWERT KONGRESS 2023

KEYNOTES

KEYNOTESPEAKER

Renommierte Experten zeigen lhnen neue Perspektiven und geben
wichtige Impulse, die Ihren Geschaftserfolg deutlich beeinflussen werden!

Prof. Dr. Hans-Werner
Sinn
Wirtschaftswissenschaftler

Prof. Dr. Hans-Werner Sinn ist Wirtschaftswissen-
schaftler und gehort mit seiner Expertise zu den for-
schungsstarksten deutschsprachigen Okonomen un-
serer Zeit. Er ist emeritierter Hochschullehrer an der
Ludwig-Maximilian-Universitat Minchen und war von
1999 bis 2016 Prasident des ifo Institut fur Wirtschafts-
forschung. Er hat wie kein anderer in den letzten Jahr-
zehnten die wirtschafts- und sozialpolitischen Debatten
in Deutschland und Europa gepragt.

Hans-Werner Sinn gilt innerhalb der Volkswirtschafts-
lehre als Generalist. Seine Forschungsschwerpunkte
umfassen die Themen Steuern, Regulierung, Arbeits-
markt, Umwelt, Wachstum und erschopfbare Ressour-
cen, Aullenhandel, Banken, Versicherung und Risiko,
Klima und Energie, Demografie und Sozialversicherung,
Makrookonomik, Systemwettbewerb und Systemtrans-
formation.

Nach einer Umfrage der FAZ unter deutschen Politi-
kern war Hans-Werner Sinn Uber mehrere Jahre der
Okonom, dem das grolte Vertrauen entgegengebracht
wurde. Dem charismatischen Wirtschaftswissen-
schaftler gelingt es, okonomische Fachthemen ver-
standlich zu vermitteln und auf praktische, politische
Fragen anzuwenden.

TAG 1| Di. 19. Sep.

10.10-12.00 Uhr

I:‘JSchwarze Schwane: Der Krieg, die Inflation und
der energiepolitische Scherbenhaufen

Roger Rankel

DER Experte fur Kundenge-
winnung & Bestsellerautor

<7

Roger Rankel — Sein Thema ist die Verkaufspsychologie
und als Vortragsredner halt er jahrlich 150 Vortrage
vor mehr als 30.000 Zuhorern. Aktuell wurde er zum
SPEAKER DES JAHRES gekiirt. Keiner weil® besser ,wie
Kunden ticken®, ,warum Kunden kaufen” und vor allem
,wie Kunden mehr kaufen”.

Der mehrfache Bestsellerautor ist der Berater der Indus-
trie und des Handels. Zu seinen Kunden gehoren VW,
Pfizer, Microsoft. Tatsachlich aber auch alle grofieren
Banken und Versicherungsgesellschaften im deutsch-
sprachigen Raum und naturlich auch die DVAG.

Ihn kann man flr Vortrage oder Beratungen buchen. Da-
nach kommtimmer mehr Umsatz raus. Deswegen wird
er Mr. Umsatzverdoppler genannt.

TAG 2 | Mi. 20. Sep.

13.20-15.00 Uhr

I:‘JSO geht Verkaufen und Umsatz heute!

Alexander
Pfisterer-Junkert
Rechtsanwalt bei BKL

Alexander Pfisterer-Junkert setzt einen klaren Fokus
auf das Bank- und Kapitalmarktrecht, das Erbrecht und
die Vermogensnachfolge. Weitere Spezialgebiete der
BKL Fischer Kihne + Partner Rechtsanwalte mbH sind
das Steuer- und Steuerstrafrecht sowie das Stiftungs-
und Gemeinnutzigkeitsrecht.

Die Kanzlei versteht sich als Spezialist flr Finanzdienst-
leister. Ihre Dienstleistungen umfassen die anwaltliche
Unterstlitzung im Tagesgeschaft, die Gestaltung und
Verhandlung von Vertragen sowie die Aufsetzung neuer,
den aktuellen aufsichtsrechtlichen Vorgaben entspre-
chender Vertriebsstrukturen. Nicht zuletzt vertritt BKL
Ihre Interessen gegenuber Behorden und vor Gericht.

In Uber 15 Jahren seit Grindung der Kanzlei konnten
richtungsweisende Entscheidungen fir die Finanz-
dienstleistung errungen werden, die bis heute elemen-
taren Einfluss in die Instanzenrechtsprechung haben.

TAG 2 | Mi. 20. Sep.

09.30-10.30 Uhr

N Dokumentation von Vermittlung und Beratung
ist doch gar nicht so wichtig, oder? Was andert
sich durch die Pflicht zur Nachhaltigkeits-
praferenzabfrage?

VKS SACHWERT KONGRESS 2023

KEYNOTES
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DER BUNDESVERBAND

Finanzdienstleistung e.V.

—

(AR

Wer wir sind

Als einziger Verband in Deutschland kampft der AfW Bundesverband Finanzdienstleistung
ausschlieB3lich fir die Zukunft aller unabhangigen Finanzberaterinnen und Finanzberater,
die gemal3 §§ 34c, d, f, h, i Gewerbeordnung beraten - egal, wie grof3 ihr Unternehmen

ist. Er vertritt ihre Interessen, indem er den politischen Prozess zur Willensbildung und das
staatliche Handeln in Berlin und Brussel kritisch und aktiv begleitet. Gegriindet wurde der
AfW 1992 und vertritt heute mehr als 2.100 Mitglieder und Mitgliedsunternehmen und
damit rund 40.000 Versicherungs-, Investement- und Immobiliardarlehensvermittler:innen.

Was sind unsere Ziele

» Unabhangige Finanzberaterinnen und Finanzberater sollen auch in Zukunft ihre Kunden
dauerhaft betreuen kénnen.

« Ein Ansehen flr unabhdngige Finanzdienstleister etablieren, das vergleichbar mit dem
von Rechtsanwalten und Steuerberatern ist.

« Unterstiitzung bei rechtlichen und betriebswirtschaftlichen Fragen zu alternativen
Vergutungsmodellen.

Unsere Kernexpertise

Der Verband ist ein gefragter Gesprachspartner, wenn es um Themen der Versicherungs-
und Finanzdienstleistungsbranche geht. Sein Engagement ist Garant dafiir, dass die
Interessen der unabhdngigen Finanzberater:innen seitens der Politik, der Wirtschaft

und der Presse wahrgenommen und berticksichtigt werden. Der AfW ist sowohl beim
Deutschen Bundestag als auch beim Europaischen Parlament akkreditiert und engagiert
sich sehr in verschiedenen Brancheninitiativen, u.a. auch zum Thema Nachhaltigkeit in der
Finanz- und Versicherungswirtschaft.

Projekt #DIE34ER

Die unabhdngigen Finanzberaterinnen und Finanzberater in Deutschland brauchen eine
starke Stimme, die in Berlin und Briissel gehort wird. Aber bis heute sind noch zu wenige
von ihnen in einem Verband organisiert, der ausschlie3lich ihre Interessen vertritt. Deshalb

hat der Bundesverband AfW jetzt die Community #DIE34ER gegriindet.

die34er.de

Kontakt

AfW Bundesverband Finanzdienstleistung e.V.
Kurfurstendamm 37

10719 Berlin
Telefon +49 30 6396437-0
E-Mail office@afw-verband.de

bundesverband-finanzdienstleistung.de



Marketing-Anzeige

Kompetenz in Sachwertanlagen.
Seit 1976.

Die BVT Unternehmensgruppe mit Sitz in Mtnchen und Atlanta sowie Buros in Berlin, Kéln und
Boston erschlieBt als bankenunabhangiger Asset Manager seit Uber 45 Jahren deutschen
Privatanlegern und institutionellen Investoren die vielfaltigen Chancen internationaler Sachwert-
investitionen. Im Fokus stehen die Bereiche Immobilien USA und Deutschland, Energie und Infra-
struktur, Private Equity sowie Portfoliokonzepte. Mit einem Gesamtinvestitionsvolumen von
7,7 Mrd. Euro und rund 80.000 Anlegern seit Grindung zahlt die BVT in Deutschland zu den
erfahrensten Anbietern im Bereich der geschlossenen Sachwertbeteiligungen. Mit der derigo
GmbH & Co. KG verfugt BVT Uber eine eigene Kapitalverwaltungsgesellschaft im Sinne des
Kapitalanlagegesetzbuchs (KAGB).

Sitz der BVT in Atlanta, Georgia, USA
Weitere Niederlassung in Boston

101

Sitz der BVT im Werksviertel, Minchen
Weitere Niederlassungen in Berlin und Kaln

Dies ist eine Marketing-Anzeige. Bitte lesen Sie den Verkaufs-
prospekt bzw. das Informationsdokument nach § 307 Abs. 1
und 2 KAGB sowie das Basisinformationsblatt bzw. das PRIIPs
KID, bevor Sie eine endgultige Anlageentscheidung treffen.

Fokus auf
Residential-Projekte
an ausgesuchten
Standorten
im Osten der USA

Seit 1976
im Bereich
Immobilien USA
aktiv

Eine Assetklasse im Fokus: ,Class-A“-Wohnimmobilien in den USA

Die BVT Residential USA Serie bietet Anlegern Zugang zur Entwicklung und anschlieBenden
VerauBerung vielversprechender Class-A-Apartmentanlagen an Top-Standorten in den USA.

Bislang wurden 18 Beteiligungsgesellschaften aufgelegt, die zusammen bisher 30 Apartment-
anlagen mit insgesamt Uber 9.400 Wohnungen entwickelt haben bzw. entwickeln. Zehn der
Gesellschaften konnten bereits aufgelost werden. Beteiligungsmdoglichkeiten werden  als
geschlossene AIF nach deutschem Recht, als Fonds nach Luxemburger Recht oder auch als
Einzelmandate strukturiert.

BVT Residential USA —
der Film

Eigene
Niederlassung
vor Ort

oY

BVT Beratungs-, Verwaltungs-
und Treuhandgesellschaft

fUr internationale
Vermdgensanlagen mbH
Tolzer StraBe 2

82031 Grinwald

Telefon: +49 89 381 65-206
Telefax: +49 89 381 65-201
E-Mail: interesse@bvt.de
Internet: www.bvt.de

Mehr erfahren
www.bvt.de
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DR. PETERS GROUP
IN ZAHLEN

Auflage erster Fonds
1975

Anzahl Investmentiéosungen
155

Investitionsvolumen
Uber 85 Mrd. €

Anzahl Beteiligungen
Uber100.000

Anzahl Mitarbeiter
Uber 100 an drei Standorten

121
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Dr. Peters

GROUP

Das Unternehmen

Die Dr.Peters Group ist eine inhabergefuhrte und unabhan-
gige Unternehmensgruppe im Besitz der Familie Salamon.
Seit 1975 strukturiert und managt die Unternehmensgruppe
Sachwertinvestments fur Privatanleger und institutionelle
Investoren.

Das Produktportfolio

Bereits die ersten Produkte waren Fonds, mit denen An-
leger erfolgreich in Immobilien investieren konnten. Auch
heute konzentrieren sich die Neugeschaftsaktivitaten der
Dr. Peters Group im Geschaft mit Privatanlegern auf den
Immobilienbereich und die Akquisition dafur geeigneter
Objekte. Dabei liegt der Schwerpunkt auf den Nutzungs-
klassen Einzelhandel, Buro und Hotel.

Die Kennzahlen

Insgesamt hat die Dr. Peters Group seit ihrer Grundung
155 Investmentangebote aufgelegt - mit einem Investi-
tionsvolumen von uUber 85 Mrd. €. Damit gehort sie zu
den groRten und erfahrensten deutschen Anbietern von
Sachwertinvestments.

Kristina Salamon Nils Hibener
Geschaftsfuhrende CEO
Gesellschafterin

Das Asset-Management

Als Investmentmanager mit integriertem Asset-Manage-
ment verfugt die Dr. Peters Group uber hochqualifizierte
Mitarbeiter mit entsprechendem Know-how, um den
kompletten Lebenszyklus von Assets professionell mana-
gen zu konnen - vom Ankauf Uber die Instandhaltung und
Modernisierung bis zum Verkauf. Diese Erfahrung und
Kompetenz sind fur unsere Anleger ein enormer Vorteil.
Risiken lassen sich so verringern und die Renditechancen
erhohen.

Das Immobiliengeschaft

Im Immobiliengeschaft planen wir langfristig - insbeson-
dere mit Blick auf die Lebensdauer und Qualitat der ange-
kauften Assets. Das ist Teil unserer Geschaftsphilosophie.
Unser Ziel bei der Auswahl attraktiver Immobilieninvest-
ments ist ein ausgewogenes Chancen-/Risiko-Profil mit
nachhaltiger Rendite.

Die Leistungsbilanz aller beendeten Immobilienfonds mit
einem durchnittlichen Gesamtruckfluss inklusive Schluss-
zahlung von 148% ist dafur ein deutlicher Beleg.

Dr. Albert Tillmann
COO

IMMOBILIENSEGMENT
INZAHLEN

Erfahrung
Mehr als 45 Jahre

Investitionsvolumen
Uber 800 Mio.€

Realisierte Transaktionen
62

Asset-Management
29 Immobilien im Bestand

Laufende Fonds
21

13




GOING PUBLIC!

B AKADEMIE FUR FINANZBERATUNG AG

Wjeiferkil sy fir e

FINANZ- UND IMMOBILIENBRANCHE

Weiterbildung fur Finanzberater:innen

Zum Beispiel:

@ Lehrgange geman § 34f GewO

@ Fachmann/frau fur nachhaltige Kapitalanlage (GP!)
@ WBThek® - regelmalige Weiterbildung
@ Fachberater:in fUr Finanzdienstleistungen (IHK)

@ Fachwirt:in fur Finanzberatung (IHK)

@ Bachelor of Arts - Finanzberatung far Unternehmen und Privatkunden

www.akademie-fuer-finanzberatung.de

141




Die klimafreundlichen Portfolios.

Investieren mit
grunem Gewissen:
die hep-Solarfonds

In den letzten Jahren ist die Nachfrage nach Strom aus erneuer-
baren Energien deutlich gestiegen. Nicht zuletzt, um mehr Sicher-
heit und Unabhéangigkeit bei der langfristigen Energieversorgung
gewahrleisten zu konnen. Investitionen in Solarparks haben sich
dabei als eine lukrative Anlagemaglichkeit erwiesen, die An-
legerinnen und Anlegern die Chance auf attraktive Ausschiittun-
gen bei kontinuierlichem Wachstum bietet.

Kompetenz und Erfahrung in den starksten
Solarmarkten der Welt

Die hep-Gruppe als Familienunternehmen aus Baden-
Wiirttemberg zahlt zu den fihrenden Anbietern von Invest-
mentfonds im Bereich Photovoltaik. Seit 15 Jahren entwickelt,
baut und betreibt hep Solarparks an wirtschaftlich und politisch
ausgewahlten Standorten und finanziert diese iber alternative
Investmentfonds. Die Kombination aus Hightech-Know-how mit
hochster Kompetenz im Finanzbereich macht die hep-Gruppe
einzigartig und erlaubt ihr einen ganzheitlichen Blick auf die
Wertschopfungskette ihrer Investments.

Mit Uber 4.500 Investorinnen und Investoren und einem
verwalteten Vermdgen von uber 380 Millionen Euro Assets under
Management ist die hep-Gruppe seit 2008 erfolgreich am Markt.
Die Investitionen der hep-Fonds fliefen in einige der starksten
Solarmarkte der Welt, unter anderem in Nordamerika, Japan und
Deutschland. In diesen Landern ist hep mit eigenen Teams und
Niederlassungen vertreten, die mit den ortlichen Rahmenbe-
dingungen bestens vertraut sind und ein zuverlassiges Partner-
netzwerk haben.

I'l/__l sunser Vorteil ist, dass wir auch Experten im
Finanzbereich sind”

161

Track Record und Projektpipeline

Weltweit kann die hep-Gruppe auf mehr als 80 entwickelte
Solarprojekte mit einer Nennleistung von ca. 1.300 Megawatt Peak
(MWp) sowie 30 Solarparks im eigenen Betrieb blicken. Allein im
vergangenen Jahr konnte sie Solarparks mit einer Gesamt-
leistung von 48,9 MWp in Oregon, Virginia, North und South
Carolina, Massachusetts und New Jersey ans Netz anschliefen.
Neben dem erfolgreichen Track Record verfligt hep tber eine rund
5.300 MWp starke Pipeline mit gesicherten Projekten, die den
kinftigen Investitionen der hep-Solarfonds zur Verfiigung steht.

I‘V__l »Allein in den USA haben wir iiber 4 Gigawatt Peak in
unserer Projektpipeline”

Mit hep verantwortungsvoll investieren

Auch fir Anlegerinnen und Anleger mit dem Wunsch nach
umweltfreundlichen und nachhaltigen Investments eroffnet die
Photovoltaik umfassende Moglichkeiten. Investitionen in den
ganzheitlichen Ansatz zur Entwicklung, dem Bau und Betrieb von

®hep investments

Solarparks tragen nicht nur zur Erfillung des 1,5-Grad-Ziels des
Pariser Klimaabkommens bei, sondern bieten auch Chancen auf
attraktive Renditen.

Aktuell steht der Publikums-AIF ,HEP — Solar Green Energy
Impact Fund 1" ab einer Beteiligungssumme von 5.000 € zur
Beteiligung offen. Der Solarfonds ist nach Artikel 9 der EU-Offen-
legungsverordnung klassifiziert, dessen wirtschaftliche Tatigkeit-
en im Einklang mit der EU-Taxonomieverordnung stehen. Damit
erfillt der ,HEP — Solar Green Energy Impact Fund 1" die hochsten
Standards an nachhaltige Finanzprodukte.

I'l/__l »Nachhaltig anzulegen bedeutet, mit Erfolg in die

Zukunft zu investieren” Warum hep?

e  Seit 2008 erfolgreich am Markt

e 30 Solarparks im eigenen Betrieb

e  Projekte und Investments aus einer Hand
e  Fokus auf 100 % Solarenergie

Kontakt

,

¥
s o

d _‘mm 3

Ausblick: Solarstrategie fiir Deutschland

Deutschland setzt neue Impulse fiir den heimischen Ausbau von
Solarenergie. So wurde im Mai 2023 die Photovoltaik-Strategie
des Bundesministeriums fir Wirtschaft und Klimaschutz mit
ambitionierten Zielen veroffentlicht. Nachdem hep im ver-
gangenen Jahrzehnt verstarkt in den USA, Japan und Kanada
erfolgreich aktiv war, forciert das Unternehmen seit 2019 wieder
sein Engagement auf dem deutschen Solarmarkt. So hat sich hep
bereits Freiflachenprojekte bei Crailsheim und Eppingen mit einer Gerhard Simon Werner Braun
Gesamtleistung von Uiber 50 MWp fiir die Solastromproduktion Senior Director Retail Funding Senior Director Retail Funding
in Deutschland gesichert. Viele weitere leistungsstarke Projekte T +49 (0) 7135934 46 - 607 T +49(0) 7135934 46 - 606
stehen in Aussicht. E g.simon@hep.global E w.braun@hep.global
www.hep.global www.hep.global

I‘V__l »Bis 2030 soll der jahrliche Ausbau von Photovoltaik
in Deutschland von sieben auf 22 Gigawatt steigen”

Uber die hep-Gruppe

hep ist ein weltweit operierendes Unternehmen im Bereich
erneuerbarer Energien mit Sitz im Siiden Deutschlands und
Standorten in Japan, Kanada und den USA. hep fithrt sdmtliche
Leistungen iiber den Lebenszyklus eines Solarparks aus: von der
Projektentwicklung iiber den Bau bis zum langfristigen Betrieb.
Das Unternehmen konzipiert alternative Investmentfonds mit un-
terschiedlichen Laufzeiten und Rendite-Risiko-Profilen. Dadurch
haben Investoren die Méglichkeit, durch mehr Solarenergie fiir
weniger CO2 einen Beitrag zum Erhalt des Planeten zu leisten.

Mehr Infos zu hep und
unserem Klimaschutzfonds:
hep.global/private-anleger

|17



www.IMMAC.de

IMMAC
group

IMMAC wurde 1997 gegrundet und ist von
Beginn an auf Betreiberimmobilien spezialisiert.

IMMAC wurde 1997 gegrindet und ist von Beginn
an auf Betreiberimmobilien spezialisiert. Schon vor
2005, in einer Ara, in der sich der gesamte Markt
weitgehend auf die Verschiebung von Steuerschuld
in die Zukunft fokussierte, stand fur IMMAC immer
die Rendite fur die Anleger im Mittelpunkt des Inte-
resses. Als erster Anbieter leistete IMMAC die Aus-
schuttungen an die Anleger in monatlichen Teilbe-
tragen. Dieser Tradition ist IMMAC bis heute treu
geblieben.

Mit einem Investitionsvolumen von rund zwei Milliar-
den EUR in Uber 160 Betreiberimmobilien — Pflege-
heime, Betreute Wohnanlagen, Kliniken und Hotels
—in Deutschland, Osterreich und Irland z&hlt IMMAC
zu den flUhrenden Investoren Europas in diesem
Segment.

Mehrfach konnte das Fondsmanagement in Krisen-
situationen (z.B. Insolvenzen von Betreibern) seine
Qualitat zum Wohle der Anleger erfolgreich unter
Beweis stellen.

DEUTSCHE II|||

FONDSVERMOGEN

anseatische

||-|_

Kapitalverwaltung

Die Prognosetreue von IMMAC Fonds lassen Anle-
ger und Vertriebspartner seit mittlerweile einem
Vierteljahrhundert immer gut schlafen. Auch in
schweren Zeiten wie momentan.

Aktuell ist der erste IMMAC Immobilien
Renditedachfonds im Vertrieb.
Die wichtigsten Merkmale:

" Ganzjahrig durchgangig verfiigbar
mit nur einem Prospekt und einer
Plausibilitatsprifung

= Breite Risikostreuung in IMMAC
Betreiberfonds in verschiedenen
Segmenten wie Pflege, Betreutes
Wohnen, Kliniken und Hotellerie

= Beteiligungen maéglich ab € 10.000
zzgl. Agio

|

Diese Werbeanzeige stellt kein Beteiligungsangebot dar und ist keine Aufforderung zu einer Investition. Eine Anlageentscheidung kann nur anhand eines kon-
kreten Verkaufsprospekts getroffen werden. Die Inanspruchnahme eines professionellen Beraters, der die Geeignetheit eines Anlageprodukts flr den Anleger

pruft, wird dringend empfohlen.
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Malte Thies

Geschaftsfihrender Gesellschafter
One Group GmbH

Das Beste aus zwei Welten -
clever kombiniert

Seit 2012 bringt die ONE GROUP mit ihrer bewahrten Kurzlaufer-Serie
ProReal Investoren und Immobilienunternehmen erfolgreich zusammen.
Auch unter veranderten Zinsbedingungen ist der ProReal-Ansatz nach wie
vor erfolgversprechend: Die substanzielle Nachfrage nach Immobilien ist
unverandert hoch, gleichzeitig halten sich klassische Banken bei der Finan-
zierung zurlick. Davon kénnen Anleger profitieren. Gleichwohl hat die ONE
GROUP ein innovatives neues Konzept fur die konkrete Umsetzung entwi-
ckelt, das Vorteile einer Eigenkapital- mit denen einer Fremdkapitallésung
verbindet. Der Einstiegszeitpunkt dafur ist derzeit gunstig.

Die Finanzierungsliicke nutzen

Doch zunachst zur Ausgangslage: Wohnen ist das beste Beispiel: Von den
400.000 neu geschaffenen Wohnungen, die sich die Bundesregierung pro
Jahr vorgenommen hat, sind wir weiter entfernt denn je. Im Gegenteil, die
Bautatigkeit ist aufgrund gestiegener Bau- und Finanzierungskosten zuletzt
sogar noch weiter gesunken. Gleichzeitig halten sich Banken und Sparkas-
sen bei der Beleihung von Immobilien und Neubauentwicklungen aus regu-
latorischen Griinden zuriick und erschweren somit zusatzlich die Schaffung
neuen Wohnraums. Dabei halt der Zuzug in die Metropolen und somit der
Bedarf nach adaquatem Wohnraum unvermindert an. Die Folge sind weiter-
hin steigende Mieten. Ahnlich verhalt es sich auch bei anderen Nutzungs-
arten. Die mit der Zuruckhaltung der Banken entstehende Finanzierungs-
licke haben die ONE GROUP und ihre Anleger mit Finanzierungslésungen
durch die ProReal-Serie besetzt und somit clever fur sich genutzt.

Neuartiger hybrider Investmentansatz

Doch jetzt setzt die ONE GROUP die ProReal-Reihe mit
einem vollregulierten Alternativen Investmentfonds
(AIF) fort, der einen neuartigen, hybriden Investitions-
ansatz verfolgt: Er kombiniert die Vorteile des bewahr-
ten Finanzierungsansatzes mit den Chancen, die eine
zusatzliche Eigenkapitalkomponente mit sich bringt.
Anlageziel ist dabei es, sowohl regelmalige Zinsertra-
ge aus der Vergabe von Gesellschafterdarlehen sowie
zusatzliche Ertrage aus der VerauRerung der Immobi-
lien gegen Ende der Laufzeit zu erzielen. Der Anleger
wird neben SORAVIA, der Muttergesellschaft der ONE
GROUP, zum Co-Investor mehrerer gemeinsamer
Immobilienprojekte - und geniel3t dabei eine ganz
besondere Stellung.

Anleger bevorrechtigt beteiligt

Anleger geniel3en die Vorteile einer bevorrechtigten
Beteiligung. Wird eine Immobilie veraulert, werden
die Fondsmittel sowie die Rendite unmittelbar nach
den Bankkrediten vorrangig bedient. Erst nach voll-
standiger Ruckzahlung der Fondsmittel und Rendite
erhalt der Investitionspartner SORAVIA sein eingesetz-
tes Eigenkapital. Ubersteigt der VerauBerungserlds
das geplante Basisszenario, wird das verbleibende
Restvolumen zwischen SORAVIA und der Fondsgesell-
schaft aufgeteilt. In der Summe werden somit bevor-
rechtigte Rickzahlungsansprtche mit der Chance
auf Uberdurchschnittliche Renditen kombiniert. Die
Stabilitat der Anlegergelder steht durch die Liquida-
tionspraferenzen immer im Fokus.

Schematische Darstellung
der Gesamtriickfliisse
Hinweis: vereinfachte Darstellung

ROckfluss 1

Mezzanine Ruckfluss 2 1
+ Rendite
Preferred
Lquity «
P%ﬂd?‘t
SORAVIA
Ren

Gesamt-
ruckfluss

& Profica
' Potenzial '
: :
l ouf Mehrertrag

Attraktive Projektpipeline

Sowohl Privatanleger als auch semiprofessionelle In-
vestoren durfen auf den neuen AIF mit seinem bahn-
brechenden Konzept gespannt sein. Durch ihn parti-
zipieren sie nicht nur an der innovativen Kombination
von Eigen- und Fremdkapital, sondern profitieren
auch von der attraktiven, 4,9 Milliarden Euro grof3en
Projektpipeline und hohen Immobilienkompetenz der
SORAVIA. Auch mit dem neuen ProReal-Fonds bleibt
die ONE GROUP ihrer Investmenttradition treu, indem
sie auf moderne, nachhaltige Immobilienvorhaben in
den attraktivsten Lagen deutscher und 6sterreichi-
scher Metropolregionen setzt und gleichzeitig immer
wieder neue Wege und Strategien entwickelt, diese in
idealer Weise investierbar zu machen.

Uber die ONE GROUP

Die ONE GROUP ist einer der fuhrenden Anbieter von
Investmentprodukten im Immobiliensegment. Das un-
abhangige Tochterunternehmen der SORAVIA Gruppe
verflgt Uber langjahrige Erfahrung in der alternativen
Finanzierung von Projektentwicklungen in deutschen
und 6sterreichischen Metropolregionen sowie in der
Konzeption strukturierter Investitionsmaoglichkeiten im
Immobiliensegment. So hat die ONE GROUP seit 2012
mit den ProReal-Produkten tber 900 Millionen Euro
Kapital eingeworben und erfolgreich investiert. Mehr
als 16.000 Investoren haben der ONE GROUP bislang
ihr Vertrauen geschenkt und sich tber 32.000-mal fur
ein Investment in die ProReal-Serie entschieden.

One Group GmbH
Bernhard-Nocht-Stral3e 99
D-20359 Hamburg

Telefon: +49 (0)40 6966669 - 900
E-Mail: info@onegroup.de

Mehr Infos unter www.onegroup.de
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OKORENTA

OKORENTA

Gkorentabel investieren-

Gesagt - getan - getoppt

Clemens Mack und Christian Rose, Geschaftsfihrer der OKORENTA FINANZ GmbH

Die OKORENTA Gruppe und emittiert und managt Portfolio-
fonds im Bereich der Erneuerbaren Energien. Operiert wird da-
bei in einem systemrelevanten Markt, ist die Dekarbonisierung
der Branche doch erklartes deutsches Staatsziel.

47 % des in Deutschland verbrauchten Stroms stammten 2022
aus Erneuerbaren. Die Regierung hat als Ziel ausgerufen 2030
80% und 2035 moglichst 100 % erneuerbar zu produzieren.
Die Branche der Erzeugung Erneuerbarer Energien steht also
vor gewaltigen Zubauzielen, deren Realisierung durch ver-
schlankte Genehmigungsverfahren beschleunigt wird.

Die OKORENTA Gruppe ist mit 24 Jahren Erfahrung der Player
im Markt der EE-Sachwertinvestments. Mehr als 13.500 Anle-
ger schenken ihr das Vertrauen. OKORENTA Fonds bieten eine
breite Diversifizierung von Wind- und Solarenergie und sind
nach dem hochstmdglichen EU-Nachhaltigkeitsstandard als
Artikel-9-Impact-Investment klassifiziert.

Bemerkenswert: die Branche der Sachwert-Investments in Er-
neuerbare Energien weist keine Korrelation zu klassischen
Finanzmarkten auf und unterliegt keinen konjunkturellen
Risiken, denn Strom wird immer und Uberall gebraucht.

Seit 1999 aktiv, blickt die OKORENTA Gruppe mit fast einem
Vierteljahrhundert Erfahrung auf eine prall gefullte Projekt-

Windpark Dinfus (NRW), neu errichtet im Sommer 2023

pipeline mit starkem Fokus auf Investments in Deutschland —
und generell ohne Wahrungsrisiken. Nie waren die Rahmen-
bedingungen fir Investments in die Erzeugung Erneuerbarer
Energien glnstiger.

OKORENTA Zahlen, Daten, Fakten

Unternehmensgriindung 1999
Zahl der Mitarbeite 58
Firmensitz Aurich, Ostfriesland

Verwaltetes Fondsvermoégen > 1 Mrd. € Assets under
Management /> 370 Mio. € EK

Erfolgreich platzierte Fonds 25
> 13.000
171,8 Mio. EUR

Anzahl der Anleger

Auszahlungen an Anleger

Aktueller Fonds OKORENTA Erneuerbare
Energien 14: perfektes Timing

Einen glnstigeren Zeitpunkt flr einen Erneuerbare-Energien-
Fonds kann es kaum geben. Mit seinem Investmentfokus
auf Onshore-Windenergie in Deutschland und Photovoltaik-
Freiflachen in Europa ermdglicht der aktuelle Fonds der
OKORENTA seinen Anlegern vom gestiegenen Strompreis-

niveau zu profitieren. Denn: Wéhrend die staatlich regulierte

EinspeisevergUtung durch das Erneuerbare-Energien-Gesetz
(EEG) eine preisliche Absicherung fur den erzeugten griinen
Strom nach unten bietet, besteht zugleich die Mdéglichkeit,
beim Verkauf des erzeugten Stroms hohere Erldse aus den an-

gestiegenen Strompreisen zu generieren. SRKELG Ry
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a9
=
=

Vorreiter fiir dunkelgriine alternative
Investmentfonds (AIF)

Der Fonds OKORENTA Erneuerbare Energien 14 setzt die lang-
jahrig bewahrte Serie der breit gestreuten, risikogemischten
OKORENTA Portfoliofonds fort. Damit steht er in der Tradition
solider OKORENTA Fonds, die sich (iber die Jahre als krisenfest,
robust und schwankungsresistent erwiesen haben. Das Novum:
Er ist als Artikel 9-Produkt klassifiziert. Als dunkelgriiner Fonds
verfolgt er das Umweltziel ,Klimaschutz durch Reduzierung
von CO,-Emissionen”. Den Transparenzrichtlinien entsprechend
wird dieses nachhaltige Investitionsziel wahrend der Fondslauf-
zeit Uberwacht, sein Status muss in regelmaBigen Reportings
nachgewiesen werden.

Die Eckdaten des Fonds

« Portfoliofonds / regulierter Publikums-AlIF (Alternativer
Investmentfonds)

 Fondsvolumen: 40 Mio. EUR initial, durch ausgelbte
Erhéhungsoption bis zu 100 Mio. EUR

- Aktueller Platzierungsstand zum 1.9.2023: 42,5 Mio. EUR
« Platzierungsende: 31.12.2023

» Mindestzeichnungssumme: 10.000 € zzgl. Ausgabe-
aufschlag

« Investitionsquote (Prognose*): 92,1 % inkl. Nebenkosten
(bezogen auf die Beteiligungssumme ohne Ausgabe-
aufschlag)

- Laufzeit: ca. 11 Jahre nach Vollinvestition

- Kapitalrtickfluss (Prognose*): 158,1 %
(auf die Beteiligungssumme exkl. Ausgabeaufschlag)

* Prognosen sind kein verlasslicher Indikator fur zukinftige Entwicklungen. Die
Angaben zu dieser unternehmerischen Beteiligung sind verkirzt dargestellt
und stellen kein 6ffentliches Angebot dar. Die Einzelheiten sowie insbesondere
die neben den Chancen vorhandenen Risiken, die mit dieser Investition als
unternehmerischer Beteiligung verbunden sind, entnehmen Sie bitte dem aus-

fhrlichen und allein verbindlichen Verkaufsprospekt vom 22. Juli 2022, inkl.
etwaiger Aktualisierungen und Nachtrage.

Eindriickliche Leistungsbilanz:
OKORENTA Fonds wiederholt {iber Plan

Auszahlungen im zweistelligen Prozentbereich sind bei
OKORENTA Fonds kein Einzelfall. Im Gegenteil: Wahrend viele
Branchen schwacheln, haben die Erneuerbaren Energien ihren
Hochlauf und dank eines hervorragenden Managements, das

Ein Asset des OKORENTA Erneuerbare Energien 14:
der Windpark Rommerskirchen (Nordrhein-Westfalen)

Ein Asset des OKORENTA Erneuerbare Energien 14: der Solarpark Viecht Il (Bayern)

die Marktbedingungen gut zu nutzen weiB3, auch die Sach-
wert-Beteiligungen der OKORENTA. Wiederholt tbertreffen
die Portfolios aus Wind- und Solarenergiebeteiligungen die
Planzahlen und erfreuen Anleger mit satten Auszahlungen.

Auch 2023 performen die Fonds aus dem ostfriesischen Aurich
wieder bemerkenswert gut: Sowohl die élteren Bestandsfonds
als auch die nach Kapitalanlagegesetzbuch (KAGB) regulierten
Alternativen Investmentfonds (AIF) schitten kraftig aus. Viele
Anleger erhalten RuckflUsse im zweistelligen Prozentbereich.
Eine Reihe der OKORENTA Fonds liegt dabei deutlich Giber Plan.
Kumuliert ist bis August 2023 eine Summe von 171,8 Mio. € an
die Anleger ausgezahlt worden.

Diese sehr erfreuliche Entwicklung spricht nicht nur fir eine vo-
rausschauende Einkaufspolitik beim Erwerb der Assets, sondern
auch fur unser professionelles, aktives Portfoliomanagement,
das die chancenreichen Rahmenbedingungen fiir griine Strom-
produktion optimal nutzt. Betrachtet man den wachsenden
Stellenwert, den Erneuerbare Energien inzwischen im Strommix
einnehmen und ihre zunehmende Bedeutung flr eine sichere
und bezahlbare Energieversorgung, ist auch weiterhin mit sehr
positiven Rahmenbedingungen fiir die Fonds der OKORENTA
Gruppe zu rechnen.

Das Fazit

Anleger, die mit Blick auf Rentabilitdt und Nachhaltigkeit eine
bewdhrte Sachwertbeteiligung eingehen wollen und dabei auf
langjahrige Expertise des Emittenten setzen, finden im Fonds
OKORENTA Erneuerbare Energien 14 ein erstklassiges Produkt.

OKORENTA

skorentabel investieren-

Kornkamp 52 | 26605 Aurich

Telefon: 04941 60497-285 | E-Mail: vertriecb@oekorenta.de
Web: oekorenta.de
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& PRIMUS VALOR

Gordon Grundler,
Vorstand Primus Valor AG

Das inhabergefiihrte Mannheimer Emissionshaus Primus Valor setzt
bereitsseitdemJahr2007aufBestandswohnimmobilienalssachwert-
orientierteund damitinflationsgeschitzte Assetklasse. Mit Investiti-
oneninMittel- und Oberzentrenwerden Liegenschaftenan Standorten
mit gut ausgebauter Infrastruktur und einem stabilen Arbeitsmarkt
ausgesucht, die sich jedoch bewusst nichtim hochpreisigen Segment
von GroBstadten befinden. Der Fokus liegt dabei auf Bestandsimmo-
bilien mit Sanierungspotenzial zur Steigerung der Energieeffizienz -
durch energetische Sanierung und Optimierung wird nicht nur eine
groBtenteils marktunabhdngige Rendite erwirtschaftet, sondern
auch bezahlbarer Wohnraum erhalten und zusatzlich geschaffen. Ziel
ist, durch aktive Sanierungs- und RenovierungsmaBnahmen attrak-
tive Miet- und Wertsteigerungen der Objekte zu erzielen. Flexible
und vielfdltige VerduBerungsstrategien runden das Konzept ab.

Entsprechend blicken wir im Rahmen unserer Fonds-Anlagestrategie
,ImmoChance Deutschland", die seit April 2023 das bereits zwdlfte
Mitglied der Fonds-Familie begriiBen kann, nach nunmehr iiber 15
Jahren auf beeindruckende Zahlen sowie eine herausragende Leis-
tungshilanz zuriick.

Leistungshilanz der Fonds - Stand 2023

Dr. Michael Konig,
Leiter Vertrieb

Die ImmoChance Deutschland-Reihe in Zahlen

Name der Auszahlungen Erwartete Schlusszahlungen/

An iiber 120 bundesweiten
Standorten vertreten

11 erfolgreich
platzierte Investments

Leichnungen

5

Uber 15 Jahre
Expertise

Auf ca. 10.000 Wohn- &
Gewerbeeinheiten
diversifiziert

=
Ca. 180 Mio. EUR

an geleisteten
Auszahlungen

In mehr als 600.000 m?

Nutzflache investiert

Ca. 2 Mrd. EUR
Transaktionsvolumen

Q ﬁﬁ
Uber1/3
Mehrfach-Anleger

Fondsgesellschaft Gesamt! Netto-Inventar-Wert e

G.PP.1 325,00 % 5% >0%p.a. (e) Seit 01-2008
G.P.P.2 259,50 % =5% >8,5%p.a. (e) Seit 08-2010
G.P.P.3 311,50 % =5% >10%p.a. (e) Seit 05-2010
G.P.P.4 89,00 % = 240% >11%p.a. (e) Seit 08-2012
ICD 5 R+ 136,50 % komplett zuriickgezahlt >10% p.a. (e) 10-2013 his 08-2016
ICD6 117,25 % komplett zuriickgezahlt 5,5%p.a. (e) 03-2015 his 12-2017
[CD7 R+ 135,50 % komplett zuriickgezahlt Bis zu 8,6 % p.a. 04-2016 his 09-2021
ICD 8 R+ 58,00 % 74,3% (NIW) Seit 05-2018
ICD 9 R+ 15,50 % 80,5 % (NIW) Seit 12-2019
ICD10 R+ 7,00% 78,9 % (NIW) Seit 05-2021
[CD 11 R+ 8,50 % 83,9 % (NIW) Seit 12-2022

ICD 12 R+: Chancen im Einkauf von Beginn an nutzen

Mit unserem Kkiirzlich gestarteten Fonds Nr. 12 verfolgt das Emis-
sionshaus seine bewdhrte Anlagestrategie weiter - der Ankauf in
deutschen Mittel- und Oberzentren, die energetische Optimierung
der (Bestands-)Wohnimmobilien sowie deren VerduBerung. Der sich
aktuell wandelnde Immobilienmarkt, in welchem wir stagnierende
bzw. mancherorts sinkende Immobilienpreise bei gleichzeitig stei-
genden Mieten vermerken, bietet gerade jetzt giinstige Einstiegs-
maoglichkeiten fiir Einkdufer.

So konnten wir mit unserem ersten Ankauf unseres Fonds Nr. 12 am
Standort Solingen alle Starken unserer Anlagestrategie konsequent
ausspielen:

Ein giinstiger Ankauf von Bestandswohnimmobilien, die mit qua-
litativ hochwertiger Substanz in sehr guter Lage die Grundlage fiir
energetische SanierungsmaBnahmen sowie eine Optimierung des
Mietmanagements bieten. Mit einem gut geplanten Bestandsim-
mobilienfonds lassen sich somit ein hohes MaB an Ertragssicherheit
sowie zusdtzliche Wertsteigerungskomponenten vereinen.

Zudem sind wir stolz darauf, dass das neueste Mitglied in unserer
Fonds-Familie okologische Merkmale beriicksichtigt und deshalb
als Finanzprodukt im Sinne des Artikel 8 der EU-Offenlegungsver-
ordnung qualifiziert.

' Es werden damit dkologische Merkmale im Sinne der EU-0ffenlegungsverordnung
(EU) 2019 / 2088 heworben, aber keine nachhaltigen Investitionen getatigt.

Fonds-Objekte des ICD 12 R+ am Standort Solingen

@& PRIMUS VALOR

WARUM PRIMUS VALOR FONDS?

Klares und transparentes Konzept A oz il

- Giinstiger Einkauf durch den Erwerh
von Objekten in Mittel- und Ober-
zentren

- Systematische MaBnahmen zur Ent- ghin
faltung des Entwicklungspotenzials Q@%P
- Energetische Sanierung, von der Um- :' s
welt, Mieter und Anleger profitieren " ol ™~ 0 M
- Professionelles Mietmanagement T
sowie ein Netzwerk kompetenter -
Partner

Jemalhange Dygg
Resovation g 2

- Erfolgreicher Exit dank der langjdhrigen Erfahrung
im Objektvertrieb

Investition in reale Werte - Sachwerte
- Hohe Nachfrage nach bezahlbarem Wohnraum
- Streuung der erworbenen Wohnobjekte bundesweit

- Keine Kursschwankungen und meist automatisierte
Wertsteigerung iiber Zeit

- Sachwert vor Geldwert gerade in Zeiten hoher Inflation wertvoll

Erfolgreiche Historie der ,,ImmoChance Deutschland”-Reihe
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PRIVATE EQUITY -
Strukturelle Vorteile in unruhigen Zeiten

Seit Beginn der Covid-19-Krise sprechen Journalisten,
Finanzexperten und andere Marktteilnehmer vom ,anhal-
tend herausfordernden Wirtschaftsumfeld” — wir auch.

Auf die abflachende Pandemie folgte nahtlos der Krieg in
der Ukraine. Und mit der Inflation und den gestiegenen Leit-
zinsen fand das billige Geld ein abruptes Ende. Daraus folg-
ten notwendige Anpassungen in der Wirtschaft, genauso
wie beim Anlageverhalten von Investoren.

Dieser angespannten Wirtschaftslage zum Trotz blieb die
Performance der RWB Private-Equity-Dachfonds in dieser
Zeit aulerst stabil und wir konnten Jahr fur Jahr eine hohe
Anzahl an Auszahlungen leisten. Alleine im September
2023 erhalten Anlegerinnen und Anleger 116 Millionen Euro
aus drei RWB Fonds.

Wieso entwickelt sich Private Equity so stabil?

Private Equity hat einige systemische Vorteile vor allem
gegentber liquiden Markten. Zunachst sind auBerbdrsli-
che Unternehmensbeteiligungen nicht dem Auf und Ab der
offentlichen Kapitalmarkte unterworfen. Die Bewertungen
werden quartalsweise festgestellt und schwanken daher
schon rein technisch nicht so stark.

Daneben sind sie starker von den Fundamentaldaten der
Unternehmen und weniger von der Marktstimmung ge-
pragt. Der Fokus bei Private Equity ist klar: Der ,echte” Wert
der meist mittelstandischen Unternehmen soll gesteigert
werden. Dafiir entwickeln Private-Equity-Fondsmanager —
haufig mit einer Mehrheitsbeteiligung im Ricken — individu-
elle Wachstumsstrategien und setzen sie gemeinsam mit
den Portfoliounternehmen um. Die Strategien beinhalten
Malinahmen etwa wie strategische Akquisitionen, Erschlie-
Rung neuer Kundengruppen, Expansion in neue Markte und
Lander, Professionalisierung im Management, Verschlan-
kung interner Prozesse und vieles mehr. Nach einigen Jah-
ren der Umsetzung und des Wachstums werden die Unter-
nehmen zu hoherem Wert verkauft und die Erlése inklusive
der Gewinne flieBen an die Investoren zurlck.

Private-Equity-Fondsmanager nehmen also aktiv Einfluss
auf die zuklnftige Entwicklung ihrer Portfoliounternehmen.
Mit ihrem Uber Jahre und teils Jahrzehnte aufgebauten
Know-how sind sie zudem in der Lage gerade in herausfor-
dernden Marktphasen schnell die richtigen Entscheidungen
zu treffen, damit die Portfoliounternehmen auf Wachstums-
kurs bleiben oder auf diesen zurtickkehren. Wahrenddessen
haben etwa Aktienfondsmanager im Vergleich dazu zwar
die Moglichkeit flexibel Aktien zu kaufen oder zu verkaufen.
Operativ konnen sie allerdings kaum einwirken und mussen
die Geschaftsentwicklung der Unternehmen von der Seiten-
linie aus verfolgen.

261

Nico Auel, Geschaftsfiihrer RWB Partners

RWB Private-Equity-Dachfonds — Robust gegeniiber
exogenen Schocks

Ist Private Equity deshalb immun gegenuber negativen wirt-
schaftlichen Entwicklungen? Das einzelne nichtborsenno-
tierte Unternehmen ist es nicht.

Ein Grund fir die Robustheit der RWB Dachfonds bei exoge-
nen Schocks ist die breite Streuung, u.a. Uber eine Vielzahl
von Private-Equity-Fonds, so dass sich in jedem RWB Dach-
fonds meist deutlich Uber einhundert verschiedene Unter-
nehmen befinden. Die RWB Produkte sind so an fast allen
wesentlichen Wirtschaftszweigen beteiligt. Das heif3t: Litten
wahrend der Pandemie etwa Tourismus und Event, glichen
es Online-Lehrangebote, medizinische Forschungsinstitute
und Digitalisierungsdienstleister mehr als aus. Klumpenrisi-
ken aufgrund eines einzigen oder zu hohen Engagements in
einer einzelnen Branche werden also vermieden.

Die vergangenen Monate und Jahre haben gezeigt, wie
wertvoll ein robustes, ausbalanciertes Anlageprodukt ist. In
Zeiten, in denen Anleger und ihre Berater den bestehenden
Portfolio-Mix Uberprifen, kommen daher Private-Equity-
Dachfonds als relevante Alternative ins Spiel.

lhr Kontakt zu uns:

RWB Partners GmbH (Vertriebsgesellschaft der RWB)
Keltenring 5182041 Oberhaching

Telefon: +49 89 6666 94-200

E-Mail: rm@rwb-partners.de

Internet: www.rwb-ag.de

Jetzt informieren:
+49 89 666694-200

www.rwb-ag.de

Private Equity fiir Privatanleger

abMEuro
abMEuro

ab 5.000 Euro oder 50 Euro monatlich

- seit 1999 -

M\RWB

Spezialist fiir Private Equity
| 27



IHR VERTRAUEN -
UNSERE MISSION

100 % - Erfullungsquote seit Unternehmungsgrindung!

Solvium ist Spezialist fir Investitionen in rentables Logistik-
equipment und erdffnet privaten und professionellen Anlegern
die Mdoglichkeit, am wachsenden Markt der Logistik-Dienst-
leistungen zu partizipieren. Mit mehr als 25 Mitarbeiterlnnen
in Deutschland betreut Solvium Kundlnnen mit insgesamt Giber
20.000 geschlossenen Vertrdgen und hat bislang mehr als
500 Millionen Euro Anlegerkapital investiert.

WIR HALTEN UNSERE VERSPRECHEN

Seit der Unternehmensgriindung in 2011 hat Solvium eine ma-
kellose Erfolgsbilanz und einen einzigartigen Track Record. Alle
Miet-, Zins- und Rickzahlungen, mittlerweile mehr als 300
Mio. Euro, wurden planmaRig und pinktlich geleistet. Bedeu-
tet doch unsere 100 %-Erfillungsquote, dass Solvium bislang
bei samtlichen Anlageprodukten ausnahmslos alle wirtschaftli-
chen bzw. finanziellen Zusagen ohne Abstriche erfillt hat.

WARUM VERTRIEBSPARTNER WERDEN?

Etablierter Spezialist fiir Kapitalanlagen im Logistikbereich

100 % Erfiillungsquote

Vermdgensanlagen und Alternative Investmentfonds mit Laufzeiten von 3-7 Jahren
Monatliche bzw. quartalsweise Auszahlungen an Anleger

Vertriebs- und serviceorientiertes Vertriebsteam zu lhrer Unterstiitzung

Schnelle Abwicklung und wéchentliche Provisionsabrechnung

Und viele weitere vertriebliche Vorteile

DIE UNTERNEHMENSGRUPPE

SOLVIUM

Solvium Capital Vertriebs GmbH
ABC-StraBe 21 | 20354 Hamburg

Tel.: +49 40/527 3479 75
Fax: +49 40/527 3479 22
info@solvium-capital.de
www.solvium-capital.de

) ' Mit Investoren
Griindung geschlossene Vertrage

2011 alal > 20.000

Anlagekapital in EUR

Erflllungsquote
o
100% =
Celeistete Miet-, Zins- und .
Logistikinvestments

S
Ruckzahlungen in EUR S
[l > 200

* Samtliche seit Griindung 2011 von Solvium emittierten Produkte laufen prognosegemaR bzw. wurden bereits

28 | planmaRig beendet und weisen somit eine 100% -Erfiillungsquote auf.

> 500 Mio.

SOLVIUM V
EXKLUSIV INVEST 26-01

Ein Produkt der Solvium Gruppe

Investition in internationales Logistikequipment

Bei dem vorliegenden Angebot handelt es sich um eine Ver-
mogensanlage in Form von qualifiziert nachrangigen Na-
mensschuldverschreibungen. Es bietet Ilhnen die Méglichkeit,
mittelbar in ein breit diversifiziertes Portfolio von Logistik-
ausriistungen mit attraktivem Renditepotenzial zu inves-
tieren. Das sind insbesondere 20-FuR-Standardcontainer,
40-FuR-High-Cube-Standardcontainer, Standard-Tankcontai-
ner, Wechselkoffer und Glterwagen, die sich im Einsatz seit
Jahrzehnten bewadhrt und etabliert haben. Sie erwerben bei
diesem Angebot qualifiziert nachrangige Namensschuldver-
schreibungen von der Emittentin ab einer Gesamtinvestition
von 200.000 Euro (zzgl. bis zu 3% Agio). Diese haben eine

Das Angebot im Uberblick

Laufzeit von 3 Jahren (36 Monaten) und werden bis zum Ende
dieser Laufzeit mit 6,09 % p.a.", verzinst. Die Zinszahlungen
erfolgen anteilig am Ende des zweiten auf den betreffenden
Mietmonat folgenden Kalendermonats. Nach dem Ende der
Laufzeit zahlt die Emittentin Ihnen den investierten Erwerbs-
preis prognosegemadl mit der letzten Zinszahlung in voller
Hohe zuriick. Uber die vereinbarte Laufzeit von 3 Jahren (36
Monaten) hinaus besteht die Mdglichkeit, mit der Emittentin
einvernehmlich zu vereinbaren, die Laufzeit zweimal um je-
weils 3 Jahre zu verlangern. Im Falle der Verlangerung erhoht
sich der Zins auf 6,32% p.a.

bis zu

6,32%

Rendite p.a.

SoLviuw

Mindestens 200.000 EUR (Mindestzeichnungssumme, entspricht

Erwerbspreis (zzgl. bis zu 3 % Agio)

200 Namensschuldverschreibungen mit einem Nennbetrag a 1.000 EUR/ danach

weiter in 1.000-EUR-Schritten)

Laufzeit (der Zinszahlung)

3 Jahre (36 Monate)

Zins in Prozent! 6,09 % p.a.’

Erstmals 60 Tage nach dem ersten
vollendeten Laufzeitmonat, somit rund
90 Tage nach Beginn der Laufzeit

Beginn der Zinszahlung

Die Zinsen werden anteilig monatlich
nachschissig geleistet

Auszahlungsmodus

gungslpreis

Einkommensart (Abgeltungsteuer)

Einkommen aus Kapitalvermdgen

Gewinner
des deutschen Beteiligungspreises 2022

Madgliche Verlangerungs-
optionsvereinbarungen

Ja, 2x um jeweils 3 Jahre

in der Kategorie
TOP Managementseriositat

Zins in Prozent im

6,32 % p.a.
Verldngerungszeitraum' P

Solvium

' Bezogen auf den Erwerbspreis.
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ustreuhand.de

Mit jahrzehntelanger Expertise
Opportuitaten erkennen!

VOLKER ARNDT
Geschaftsflhrer
Verwaltungs- & Vertriebsgesellschaft

Ihr etablierter Partner fiir US-Immobilieninvestments

Die US Treuhand ist einer der marktfihrenden Anbieter von US-Immo-
bilienfonds mit nachhaltiger Interessengleichheit zwischen Lead-In-
vestor & Anlegern. Mit einer jahrzehntelangen Firmenhistorie und einem
Gesamtinvestitionsvolumen von mehr als USD 5 Mrd. verfligt das ameri-
kanisch-deutsche Unternehmen Gber eine hohe Immobilienkompetenz
und erstklassige Marktzugange.

70 & 80 at Fairview, Washington

301

THILO BORGGREVE

Vertriebsdirektor

ustreuhand.de

069/6380 939-0

Rufen Sie uns an

Unsere Erfolgsformel: Gemeinsam Investieren
Unsere einzigartige Investmentphilosophie ,Gemeinsam Investieren”
beruht auf drei sich gegenseitig positiv verstarkenden Erfolgsprinzipien:

1. US-Immobilien-Kompetenz
Markterfahrungin den USA seit 1978 und die Vor-Ort-Prasenz des Firmen-
inhabers und Lead-Investors haben ein nachhaltiges Netzwerk geschaffen.

2. Strategische Marktzugange mit dualer Investment-Kultur

Das Erkennen und Verhandeln von Marktopportunitaten mit Potenzial
gepaart mit der deutschen Grindlichkeit des vorsichtigen Kaufmanns
vereint das Beste aus beiden Welten.

3. Team Lead-Investor & Anleger

Die Besonderheit liegt bei der personlichen Beteiligung des Griindungs-
gesellschafters an allen US-Immobilieninvestitionen. Als gleichberech-
tigter Investmentpartner der Anleger ist er als Fondsmanager mit hohem
Eigenkapital immer bis zum Schluss an den Immobilien mit beteiligt.

Strategische Marktzugange

Kurz nach der Griindung der beiden Schwestergesellschaften Estein
USA und US Treuhand verlegte der Firmengriinder Lothar Estein seinen
Lebensmittelpunkt von Deutschland in die USA.

In den USA werden wir mit der Estein USA als amerikanisches Immo-
bilienunternehmen wahrgenommen. Hier agieren wir bei Ankauf und
Verkauf von Immobilien und bei deren Bewirtschaftung nach den Gepflo-
genheiten vor Ort.

In Deutschland betreut die US Treuhand die Anleger und Vertriebspartner
mit deutscher Soliditat nach den gesetzlichen Vorgaben des Kapitalan-
lagenbuchs (kurz KAGB).

Unsere Leistung in Zahlen und Fakten

Der Erfolg van Immobilieninvestitionen ist messbar. Er ist die Summe
aller unterjahrigen Auszahlungen und der Verkaufserlose. Als Initiator
von US-Immobilienfonds nutzen wir Immobilien-Opportunitaten, um
unseren Anlegern eine befristete Anlage an die Hand zu geben, mit
uns erfolgreich zu investieren. Mit einer VerduBerungsquote von rund
95% der bisher investierten Anlegergelder haben wir unser Zeitver-
sprechen eindrucksvoll untermauert. So haben wir beispielsweise fur
unsere bisher aufgeldsten Bestandsimmobilienfonds bei einer durch-
schnittlichen Haltedauer der Immobilien von rund 6,6 Jahren eine
gewichtete Ausschittungsrendite von rund 10,6 % p. a. fur die Anleger
erzielt. Insgesamt liegen wir mit unserer Erfolgsquote weit Gber dem
Branchendurchschnitt.

ustreuhand

Gemeinsam Investieren

USA: Der bedeutendste Anlagemarkt

Mit Stand September 2023 sind wir in den Vorbereitungen zum Nachfolge-
fonds unseres im Marz platzierten ,UST XXV“und legen dabei wieder den
Fokus auf top vermietete Core-Gewerbeimmaobilien der Qualitatsklasse
,Class-A"in den Wachstumsstandorten in den USA.

Die USA sind mit rund 335 Mio. Einwohnern das drittbevélkerungsreichste
Land der Erde und erwirtschaften 25% des weltweiten Bruttoinlandspro-
dukts. Die amerikanische Wahrung, der Giber 230 Jahre alte US-Dollar, ist
die Weltleitwahrung und wird von fast allen Nationen als Reservewahrung
gehalten. Zudem gelten die Vereinigten Staaten als der bedeutendste
Immoabilienmarkt weltweit. Eine robuste Binnennachfrage, eine unab-

hangige Zinspolitik und ein langfristig dynamisches Realwachstum kenn-
zeichnen einen hochattraktiven Markt.

aflialy M| B l!”
l

The Gramercy, Las Vegas
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& Verifort Capital

Bestandsimmobilien
entwickeln. Nachhaltig
Werte schaffen.

Die Verifort Capital Gruppe ist ein
Immobilienfonds- und Asset-Manager
mit Standorten in Berlin, Diisseldorf,
Offenbach, Frankfurt (Oder), Hamburg
und Hauptsitz in Tiibingen sowie einer
Niederlassung in Sempach-Station,
Schweiz.

Das Immobilienunternehmen hat sich
auf die Bereiche Gewerbe- und Health-
care-Immobilien spezialisiert und steht
mit seinem Investmentansatz fiir Verldss-
lichkeit, Transparenz und Werthaltigkeit.
Mit aktuell rund 13.000 privaten Kapital-
anlegern gehdrt das Unternehmen in
Deutschland zu einem der fiihrenden
Anbieter im Segment Alternativer Invest-
mentfonds (AIF).

Verifort Capital ist einer der ersten Asset-
und Property-Manager in Deutschland,
der nach DIN ISO 9001:2015 zertifiziert ist.
Das Unternehmen hat dariiber hinaus eine
umfassende ESG-Strategie eingefiihrt

und arbeitet als Griindungsmitglied der
ESG-Initiative ECORE an tragfdhigen
Nachhaltigkeitsstandards fiir die gesamte
Immobilienbranche.

www.verifort-capital.de

Nachhaltigkeit bei Immobilien: Kein Plus, sondern ein Muss!

Das Thema Nachhaltigkeit hat auch in der Immobilienbranche in den vergangenen Jahren deutlich an Bedeutung
gewonnen und ist ldngst kein »nice-to-have« mehr. Vielmehr sind ESG-Kriterien heute ein Schliisselaspekt, sowohl im
Neubaubereich als auch bei der Sanierung und Neupositionierung von Bestandsimmobilien.

Im Immobilienbereich wurde bereits viel erreicht, zum Beispiel durch effizientere Heizsysteme, energetische Sanierungen
oder den vermehrten Einsatz von erneuerbaren Energien beim Heizen oder Kihlen. Allein zwischen 1990 und 2020 konnten
die Emissionen so von 210 Millionen Tonnen CO2-Aquivalent auf rund 120 Millionen Tonnen reduziert werden — dennoch

ist der Gebdudesektor in Deutschland weiterhin fiir rund 40 Prozent der Treibhausgasemissionen verantwortlich. Um die
Auswirkungen auf das Klima weiter zu reduzieren, hat die Europdische Union das Ziel herausgegeben, dass bis zum Jahr
2050 alle Gebdude klimaneutral sein miissen. Dies betrifft vor allem Bestandsimmobilien, was in den kommenden Jahren
umfangreiche Sanierungen und Modernisierungen erfordert.

Die zunehmende Relevanz von ESG-Kriterien bei Immobilien hat auch konkrete Folgen fiir Investoren. Neben dem wich-
tigen Ziel, durch nachhaltige Optimierung von Immobilien Umwelt- und Klimaschutzaspekte zu implementieren, ist die
Beriicksichtigung von ESG-Kriterien bei der Projektentwicklung inzwischen auch aus wirtschaftlicher Sicht zentral. Denn
strengere gesetzliche Vorgaben zur Energieeffizienz von Gebduden machen Objekte, die diese Vorgaben nicht erfiillen, wirt-
schaftlich unattraktiv — schlief3lich muss der notwendige Sanierungsaufwand bei einem Verkauf eingepreist werden. Mit
der Folge, dass Immobilien, die ESG-Kriterien nicht beriicksichtigen, mittel- und langfristig kaum mehr oder nur noch mit
hohen Abschldgen an den Markt zu bringen sein werden. Aus Investorensicht ist deshalb eine genaue Priifung des poten-
ziellen Objekts unverzichtbar: Welche konkreten Modernisierungs- und Sanierungsmafinahmen werden nach dem Kauf
anfallen, um das Gebdude energetisch fit fiir die Zukunft zu machen? Was ldsst sich realistisch umsetzen und zu welchen
Kosten?

Als Experte fiir die Entwicklung von Bestandsimmobilien kann Verifort Capital bei diesen Bewertungen auf ein Team von
erfahrenen Immobilienfachleuten zuriickgreifen und damit frithzeitig feststellen, welche MafZnahmen gegebenenfalls
notwendig werden, und wie sie sich im Detail umsetzen lassen — oder in welchen Fdllen eine Investition nicht sinnvoll ist.
Dadurch ist das Unternehmen in der Lage, bei Value-Add-Investitionen die jeweiligen Objekte in kurzer Zeit energetisch so
zu sanieren und weiterzuentwickeln, dass sie als ESG-konforme Immobilien langfristig attraktiv bleiben und einen Mehr-
wert liefern — sowohl fiir das Klima als auch fiir die Investoren.

Wir setzen auf die Entwicklung von Bestandsimmobilien, weil...

o

o

o

dies seit Uiber 20 Jahren unsere DNA ist.

wir von den Chancen iiberzeugt sind, die nachhaltige Immobilienentwicklung bietet.

professionelle Bestandsentwicklung oft nachhaltiger ist als ein Neubau.

wir auf langfristige Mietverhdltnisse setzen.

im Einkauf der Gewinn liegt — und wir mit unserem Value-Add-Ansatz zum richtigen Zeitpunkt im Markt sind.

Alexander Klein

Als Geschdftsfiihrer der Verifort Capital
Distribution GmbH verantwortlich fiir den
operativen Vertrieb sowie die Betreuung
der Vertriebspartner.

E-Mail: a.klein@verifort-capital.de
Telefon: +49 151 4646 8982
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und Sachwertanbieter e.V.

’\ Verband der
\VI(’ Kapitalverwaltungsgesellschaften

VERBAND FUR KAPITALVERWALTUNGS-
GESELLSCHAFTEN UND SACHWERTANBIETER

Grundlagen des Verbandes stellen die Investitionen in den Sachwertemarkt dar. Diese Sachwerte-
investitionen sind nicht nur fiir Kapitalverwaltungsgesellschaften und Sachwertanbieter aulRert
bedeutsam, sondern spielen auch fiir Anleger, Investoren und die Wirtschaft eine wichtige Rolle.
Attraktive Ertrage sowie Finanzierungs- und Erneuerungseffekte durch positive Investitionen
haben eine enorme volkswirtschaftliche Bedeutung.

Wegen der wichtigen volkswirtschaftlichen Bedeutung
hat der Markt fir Sachwerte einen guten Leumund und
ein hohes Ansehen verdient — dennoch wird dies durch
die Vorbelastungen aus der Vergangenheit, wodurch der
Markt und die Branche einen starken Image-Schaden
erlitten, noch nicht vollstandig wahrgenommen. Dieses
Image besteht zum heutigen Zeitpunkt jedoch zu Un-
recht, denn durch die neuen Regulierungen fir Vermo-
gensanlagen sowie alternative Investmentfonds (AlF)
wurde der Markt bereinigt und unterliegt heute einer
wesentlich strengeren Kontrolle und hoheren Qualitats-
ansprichen denn je.

Die Veranderungen und die Regulierung in der Branche
haben bereits spurbar zur Besserung des Images
beigetragen, jedoch bleibt noch ein weiter Weg bis zu
einer adaquaten Anerkennung.

Als Teilnehmer und Vorantreiber dieses Marktes ist
es notwendig, die Aufklarung bei Anlegern, Investoren
und auch Medien zu bestarken. Aktuell gelingt die
Imagepflege vornehmlich durch weiterwachsende
Qualitat bei Anbietern bzw. Fondsmanagern.

Der Verband der Kapitalverwaltungsgesellschaften und
Sachwertanbieter versteht sich als Mit-mach-Verein, in
dem auch kleinere und mittlere Anbieter eine Stimme er-
halten. Ziel ist es, gemeinsame Positionen und Standards
zu entwickeln, sowie sich bei der Arbeit der grolten Ver-
bande politisch zu engagieren.

Mitglieder

Mission

Die Zielsetzung wird innerhalb des Verbandes von allen
Mitgliedern gleichermalien bestimmt und beeinflusst,
wodurch eine angemessene Interessenabwagung
aller stattfindet.

Nutzen fiir Mitglieder

Die politische Vertretung von gemeinsamen Positio-
nen ist ein Kernelement der Mitglieder des Verbandes.
Auch die Imageverbesserung der Branche schafft mehr
Maoglichkeiten und wirkt sich positiv auf alle Marktteil-
nehmer aus. Noch interessanter ist jedoch die Chance,
von einem kanalisierten Informationsfluss, dem Aus-
tausch und den Synergieeffekten zu profitieren. Kurz-
fristige Hilfestellung zu Herangehensweisen in Bezug
auf regulatorische Anforderungen bei denen andere
Mitglieder bereits Erfahrungen machen konnten. Ge-
meinsame Projekte bestimmen, entwickeln und im Ver-
band zu prasentieren.

Ebenfalls fungiert der Verband als Zentraler Ansprech-
partner flr Aufsicht, Gremien, kleine und mittlere
Kapitalverwaltungsgesellschaften sowie Sachwert-
anbieter.

-
—

B e

Vision

Wir mochten erreichen, dass das Vertrauen der Anle-
ger, Investoren, Behorden gefestigt ist und zukinftig
die Sachwertkapitalanlagen zusammen mit deren Ma-
nagern wieder ein hohes Ansehen genieflten. Die Bran-
che soll gepragt sein durch Begriffe wie Stabilitat, Dyna-
mik, Innovationen und Vertrauen. Ebenfalls dient Sie als
starker Wirtschaftszweig dem Erfolg der Gesellschaft.

Daraus ergeben sich Ziele wie:

@ die konstruktive Begleitung weiterer Regulierungen
und der Verbesserung bestehender Vorschriften

@® den Austausch und die Zusammenarbeit zwischen
den Marktteilnehmern fordern

@ die Aufklarung vorantreiben und Informationen teilen

® der Verband hilft bei der Qualifizierung durch Schaf-
fung von Synergieeffekten bei regulatorischen Themen

@ der einheitlichen Positionierung gegeniber Gesetz-
gebern und Aufsichtsbehdrden

@® Branchenstandards sollen vorangetrieben und ent-
wickelt werden

@ das branchenspezifische Know-How vermittelt

@® der Zugang zu den Produkten, Emittenten sowie der
Branche vereinfacht werden

Mehr Informationen unter: www.verband-vks.de.

Vorstandsvorsitzender

Klaus Wolfermann
Gesellschafter
Pl Pro Investor GmbH & Co. KG

Stellvertretender Vorstandsvorsitzender

Dr. Thomas Peters
Geschéaftsfihrer
Alpha Ordinatum GmbH

Schatzmeister

Andy Badeker
Geschéaftsfihrer
Auricher Werte GmbH

Beisitzer

Marc Bartels
Geschaftsfihrer
Dr. Peters Asset Finance GmbH & Co. KG

Malte Thies
Geschéaftsfihrer
One Group GmbH

Verband der Kapitalverwaltungsgesellschaften
und Sachwertanbieter e.V.

c/o Klaus Wolfermann | Kirchrottenbach D 18 | 91220 Schnaittach
E-Mail: info@vks-verband.de | Tel: +49(0) 151/70679691

f‘ alpho ordinatum ! 5 CB
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VKS SACHWERT KONGRESS 2023

KONTAKT-UBERSICHT

—
DER BUNDESVERBAND (AfN/)

AfW Bundesverband Finanzdienstleistung e.V.

Frank Rottenbacher
Vorstand

Kurflirstendamm 37

D-10719 Berlin

Telefon: +49 (0)30 6396437-0
E-Mail: office@afw-verband.de

www.bundesverband-finanzdienstleistung.de

oYd

BVT Beratungs-, Verwaltungs- und

Treuhandgesellschaft fiir internationale

Vermogensanlagen mbH

Jens Freudenberg
Geschaftsfiihrer

Tolzer Stralle 2

D-82031 Griinwald

Telefon: +49 (0)89 38165-206
Telefax: +49 (0)89 38165-201
E-Mail: interesse@bvt.de

www.bvt.de

GRrOUP

Dr. Peters Group

Sven Mickenheim
Geschaftsfuhrer

Stockholmer Allee 53

D-44269 Dortmund

Telefon: +49 (0)231-55 71 73-225
Telefax: +49 (0)231-5571 73-99
E-Mail: vertriebspartner@dr-peters.de

www.dr-peters.de/vertriebspartner

GOING PUBLIC!

mmmm—— AKADEMIE FUR FINANZBERATUNG AG

GOING PUBLIC!
Akademie fiir Finanzberatung AG

Dr. Wolfgang Kuckertz
Vorstand

Dudenstralle 10

D-10965 Berlin

Telefon: +49 (0)30-68 29 85-0
Telefax: +49 (0)30-68 29 85-22
E-Mail: info@going-public.edu

www.akademie-fuer-finanzberatung.de

hep i
hep global GmbH

Gerhard Simon und Werner Braun
Vertriebsleiter

Romerstralle 3

D-74363 Guglingen

Telefon: +49 (0)7135 93446-0
E-Mail: info@hep.global
www.hep.global

| IMMAC

IMMAC Holding AG

Thomas F. Roth
Mitglied des Vorstands (Vertrieb)

GroRe Theaterstralle 31-35
D-20354 Hamburg

Telefon: +49 (0)40 349940-0
Telefax: +49 (0)40 349940-29
E-Mail: info@immac.de

www.immac.de

one

GROUP

One Group GmbH

Malte Thies
Geschaftsfuhrender Gesellschafter

Bernhard-Nocht-Stralie 99
D-20359 Hamburg

Telefon: +49 (0)40 6966669-900
E-Mail: info@onegroup.de

www.onegroup.de

OKORENTA

skorentabel investieren-

OKORENTA FINANZ GmbH

Christian Rose
Geschaftsfuhrer

Kornkamp 52

D-26605 Aurich

Telefon: +49 (0)4941 60497-285
Telefax: +49 (0)4941 60497-23
E-Mail: vertrieb@oekorenta.de

www.oekorenta.de

PRIMUS VALOR
Primus Valor AG

Gordon Grundler
Vorstand

Harrlachweg 1

D-68163 Mannheim

Telefon: +49 (0)621 490966-0
Telefax: +49 (0)621 490966-600
E-Mail: info@primusvalor.de

www.primusvalor.de

MRWB

Spezialist fiir Private Equity

RWB Partners GmbH

Nico Auel
Geschaftsfuhrer RWB Partners GmbH

Keltenring 5

D-82041 Oberhaching

Telefon: +49 (0)89 666694-200
Telefax: +49 (0)89 666694-210
E-Mail: rm@rwb-partners.de

www.rwb-partners.de

soLviumyY
Solvium Capital Vertriebs GmbH

Andre Wreth
Geschaftsfihrer

ABC-Stralle 21

D-20354 Hamburg

Telefon: +49 (0)40 5273479-75
Telefax: +49 (0)40 5273479-22
E-Mail: info@solvium-capital.de

www.solvium-capital.de

ustreuhand

Gemeinsam Investieren

US Treuhand Vertriebsgesellschaft mbH

Volker Arndt
Geschaftsfuhrer

Schaumainkai 85

D-60596 Frankfurt am Main
Telefon: +49 (0)69 6380939-10
Telefax: +49 (0)69 6380939-29
E-Mail: info@ustreuhand.de

www.ustreuhand.de

VKS SACHWERT KONGRESS 2023

KONTAKT-UBERSICHT

@ Verifort Capital
Verifort Capital Group GmbH

Alexander Klein
Geschéaftsfuhrer Vertrieb

Konrad-Adenauer-Str. 15
D-72072 Tubingen

Telefon: +49 (0)7071 3665-100
Telefax: +49 (0)7071 3665 77
E-Mail: info@verifort-capital.de

www.verifort-capital.de

|37



VKS SACHWERT KONGRESS 2023

WARNHINWEIS
Bitte betrachten Sie den folgenden Warnhinweis als grundsatzlichen Verband der

. . .. ™ . Kapitalverwaltungsgesellschaften
Warnhinweis fir alle beteiligten Anbieter bzw. deren Angebote: und Sachwertanbieter e.V.

-

Der Erwerb dieser Beteiligung oder Vermogensanlage ist mit erheblichen Risiken ver-
bunden und kann zum vollstandigen Verlust des eingesetzten Vermdgens fiihren. Der
in Aussicht gestellte Ertrag ist nicht gewahrleistet und kann auch niedriger ausfallen.

Diese Broschure stellt eine unverbindliche Werbemitteilung dar und erhebt keinen An-
spruch auf Vollstandigkeit. Sie stellt weder eine Anlageberatung noch ein Angebot im Sin-
ne der gesetzlichen Vorgaben dar. Diese Werbemitteilung enthalt nicht die vollstandigen
Angaben zur Beteiligung an einem AIF oder dem Erwerb einer Vermdgensanlage, sondern
lediglich zusammenfassende Informationen. Die fiir eine Anlageentscheidung mafRgeb-
lichen Grundlagen sind ausschlielllich dem entsprechenden aktuellen Verkaufsprospekt
des jeweiligen AlFs oder der jeweiligen Vermogensanlage, einschliellich der Anlagebe-
dingungen, ggf. des Gesellschaftsvertrages und Treuhandvertrages sowie den wesentli-
chen Anlegerinformationen bzw. Vermdgensanlagen-Informationsblattes oder Nachtrag
zu entnehmen. Diese Unterlagen sind auf den jeweiligen Internetseiten der Produktanbie-
ter kostenlos in deutscher Sprache zum Download verfigbar.

Verband der Kapitalverwaltungsgesellschaften
und Sachwertanbieter e.V.

c/o Klaus Wolfermann
Kirchrottenbach D 18
91220 Schnaittach

Tel.: +49(0)151/70679691
E-Mail: info@vks-verband.de

www.verband-vks.de

Die Veranstalter

DER BUNDESVERBAND ( Af\V/) EM‘ .E Dr. Peters GOING PUBLIC!
nzdienst tur Crour . NN AKADEMIE FUR FINANZBERATUNG AG

hep thereisno @ Mein Geld @ne OKORENT/.\
P Lrre GROUP skorentabel investieren.

@priMmusvaLor MARWB  soLviumy  ustreuhand & verifort Capital

Spezialist fiir Private Equity Gemeinsam Investieren
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